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Checkliste flir den erfolgreichen Bootsverkauf

Vor dem Verkauf

Uberlegungen vor dem Verkauf

L] Verkaufsstrategie: Privatverkauf, Bootshiandler oder Yachtmakler?

[] Zielgruppenanalyse: |dentifikation und gezielte Ansprache potenzieller
Kaufergruppen (Freizeitskipper oder Charterunternehmen)

[] Marktanalyse & Timing: Wann ist der beste Zeitpunkt fir den Verkauf?

[] saisonalitat beachten: Friihling und Sommer sind Hochzeiten fiir Bootsverkiufe

[] Boot im Heimatland oder international verkaufen: unterschiedliche Anforderungen bei
Export ins Ausland (z.B. Steuern, Registrierung)

Vorbereitung des Bootes

[] Mechanische Probleme beheben: Sicherstellung der Funktionstiichtigkeit (Motor, Elektrik, Segel,
Pumpen etc.)

[] Griindliche Reinigung: Boot im bestmdglichen Zustand prasentieren (Aussen/innen, inkl. Rumpf,
Deck und Bilge)

L] Antifouling: erneuern & Boot polieren fiir bestmégliche Optik

L] Bilgepumpen und Lenzsysteme: priifen und reinigen

[] segel & Rigg-Check (bei Segelbooten):
Sind die Segel in gutem Zustand?
MUssen Fallen/Schoten ersetzt werden? (wird oft vernachldssigt, ist aber entscheidend fiir Kdufer!)

[] élwechsel: Durchfiihrung und Dokumentation

[] Gasanlage priifen: falls Gas an Bord genutzt wird inkl. Gas-Sicherheitszertifikat

[] Gutachten: bei grossen oder komplexen Booten in Erwagung ziehen

Wertsteigernde Massnahmen

[] Kleinere Reparaturen: durchfiihren, falls sie den Verkaufswert erhdhen

L] Professionelle Aufbereitung: erwigen (besonders fiir teure Boote)
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Verkaufsdokumentation zusammenstellen

Wichtige Angaben

[] Bootsidentifikation: Baunummer (Hin, win), Segelnummer

] spezifikationen: Linge, Breite, Gewicht, Baujahr, Baumaterial

[] standort: Heimathafen

[ ] Motordaten: Hersteller, Motornummer, Leistung

Wichtige Dokumente

[] Eigentumsnachweise: Kaufvertrag oder Hersteller-Zertifikat

[] Mehrwertsteuernachweis: z.B. urspriingliche Rechnung

[] EU-Konformitatserklarung: CE (fir Boote nach 1998)

L] Bootspapiere: Schiffsmessbriefe, Bootsschein, Flaggenzertifikat

[] Betriebsdokumentation: Handbuch, Versicherungsdokumente, Wartungsprotokolle

L] Ausriistungsliste: bekannte Mangel

[] Unterlagen iiber installierte Ausriistung: z.B. Radar, Funk, TV (Handbdcher und Garantieunterlagen)

[] wartungsnachweise & Reparaturhistorie: Serviceheft, Rechnungen

[] Gutachten: falls vorhanden

L] schiffsmessbrief: Pflicht fiir Seeschiffe (iber 15m oder Binnenschiffe (iber 10m?3 Verdrangung

L] Flaggenzertifikat: Pflicht fiir Seeschiffe (iber 15m, Boote mit internationaler Nutzung sowie
Charterboote (optional fiir Sportboote unter 15m, wenn sie international gefahren werden)

[] Eventuelle Umweltauflagen: beriicksichtigen (z.5. Bodenseezulassung)

L] schiffshypotheken-Dokumente: falls vorhanden

Hochwertige Fotos

[] Aussenaufnahmen: Boot im Wasser, von der Seite, in Fahrt

L] Innenaufnahmen: Kajiite, Salon, Kombiise, Maschinenraum

[] Detailaufnahmen: Motor, Segel, Rumpf, Elektronik

L] Video-Rundgang / Drohnenaufnahmen: fir ein realistisches Bild

Beschreibung

[] Aussagekriftige Beschreibung: klare und priagnante Darstellung des Verkaufsobjektes

Preisermittlung

[] Marktforschung: Vergleich des Marktpreises @hnlicher Boote

[] Zustandsbewertung: Wartungshistorie und aktuellen Zustand beriicksichtigen

L] Verhandlungsstrategie: Festlegung des Verhandlungsspielraums

[] Expertenkonsultation: Beratung mit Fachleuten oder Online-Bewertungsportalen

] steuerrechtliche Betrachtung: steuerliche Aspekte bei internationalen Verkiufen
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Publikation des Inserates

Veroéffentlichung

L] Online: Plattformen wie Boat24, Kleinanzeigen, Bootsforen

L] Print: gedruckte Anzeigen in Fachzeitschriften (z.B. YACHT, Boote, Skipper)

] Soziale Medien: Facebook-Gruppen, Instagram, LinkedIn, Bootsforen

[] Aushange: am Schwarzen Brett (z.8. in lokalen Héfen und Bootsclubs)

L] Personliches Netzwerk: E-Mails an Kontakte mit der Bitte um Weiterleitung

Marketingstrategie

[] Zielgruppenansprache: Marketingmaterial auf spezifische Zielgruppen zuschneiden

Verkaufsprozess

Interessentenmanagement

L] Ernsthafte Kaufer: identifizieren und unseriése Anfragen aussortieren

[] Anfragen beantworten: schnelle Beantwortung von Fragen (Preis, Zustand, Verfigbarkeit)

Besichtigungen und Probefahrten

L] Planung: Termine koordinieren, Unterlagen bereitstellen (z.5. Gutachten, Wartungsunterlagen)

[] Zeitmanagement: ausreichend Zeit einplanen, um griindlich zu informieren

[] Kaution: Probefahrten gegebenenfalls nur gegen eine Sicherheitsleistung

Detaillierte Checklisten

L] Vorbereitung: Listen fiir Reinigungsarbeiten und notwendige Reparaturen

[] Verkaufsgespriach: Fragen und Antworten vorbereiten

Probefahrten

[] Versicherungsschutz: vorab kliren

L] Eigene Probefahrt: sicherstellen, dass alles funktioniert

L] Boot optimal prasentieren: sauber, betankt, vorbereitet

[] Beschrinkte Mitreisende: Fokus auf den Kaufer

L] Vorfiihrung: Funktionen und Vorziige des Bootes prisentieren

[] offenheit: auch auf Nachteile hinweisen

L] Rumpfinspektion / Krantermin: Uberpriifung des Unterwasserschiffs am Kran oder des
Travellifts organisieren (Ubernahme der Kosten mit dem Kdufer abkldren!)
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Verkaufsabschluss

Kaufvertrag

L] i1dentitatspriifung des Kiufers: Pass, Fiihrerschein, Bootslizenz

L] Vertragsdetails: Verkaufspreis, Zahlungsbedingungen, Zustand des Bootes

[] Zahlungsmethoden:
Standard: Barzahlung bevorzugt («Geld gegen Ware»)
Alternative: Treuhandkonto oder Bankiberweisung

[] Haftungsausschluss: im Vertrag fiir spatere Mangelanspriiche

Abwicklung des Verkaufs

[] Zahlungsabwicklung: «Geld gegen Ware»

[] Bootsiibergabe: Ubergabeort und -zeitpunkt abstimmen

L] Versicherung: bis zur Ubergabe durch den Verkiufer, danach durch den Kiufer

[] Uberpriifung von Dokumenten: Registrierung bei der Schifffahrtsbehérde

Ubergabeprotokoll

[] Dokumentation des Zustands: Ubergabe von Boot und Zubehér

[] Uberpriifung aller Unterlagen: Registrierung, Versicherung, Zertifikate

L] Personliche Gegenstinde: entfernen

[] Kopien der Verkaufsdokumente: aufbewahren

[] Kopie der Verkaufsanzeige: ausdrucken und aufbewahren

Nach dem Verkauf

Abmeldung

L] Funkgerat: Registrierung aktualisieren oder auf neuen Eigentiimer lbertragen (GMDSS/MMSI)

L] EPIRB: Ubertragung oder Deaktivierung der Registrierung

L] Versicherung: Versicherung tiber den Verkauf informieren und Vertrag kiindigen oder
Ubertragen

L] Liegeplatz: Kiindigung oder Ubertragung des Liegeplatzes

L] Bootsregistrierungsstelle: Eigentumsénderung melden

L] schiffsmessbrief: Loschung beantragen oder auf den neuen Eigentiimer (ibertragen, falls
dieser das Boot registrieren moéchte

L] Flaggenzertifikat: L6schung oder Ubertragung beantragen, falls das Boot unter einer
nationalen Flagge registriert war

[] steuerbehérde: Verkauf melden (besonders wichtig, falls eine Mehrwertsteuerpflicht oder
Steuerermassigungen bestehen)
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Ubertragung der Eigentumsrechte

[] Dokumentation: Kaufvertrag, Ubereignungserkliarung

[] steuerliche Aspekte: Klarung von Verpflichtungen

Nachbereitung

[] Anzeige l6schen: nach erfolgreichem Verkauf

[] Kiufer bei Fragen unterstiitzen: z.B. Weitergabe von Wartungskontakten

Zusitzliche Uberlegungen

Weitere Aspekte

[] seeschiffs- und Binnenschiffsregister: Registrierung bei (iber 15m Linge oder 10m3
Verdrangung

L] Bootszeughnis: fiir gewerbliche Nutzung

L] Langfristige Verkaufsplanung: Vorbereitung und Timing des Verkaufsprozesses

[] saisonalitat beachten: optimale Verkaufszeiten im Friihjahr oder Sommer

L] Finanzierungsoptionen: Gegebenenfalls Finanzierungsmdglichkeiten fiir Kaufer vorbereiten

Sicherheitsiiberprifung

[] Notfallausriistung: Uberpriifung auf Vollstindigkeit und Funktionalitat

] sicherheitschecks: Durchfiihrung vor der Ubergabe

Eventualitidten planen

L] Verhandlungsstrategie: Vorgehen bei schwierigen Verhandlungen planen

L] Riicktrittbedingungen: klare Bedingungen fir eine eventuelle Riickabwicklung
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